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der Mittelstand startet mit ehrgeizigen Zie-
len ins neue Geschäftsjahr: Effizienzstei-
gerung und Prozessoptimierung lautet das 
Gebot der Stunde. Deshalb investieren Un-
ternehmen jetzt in eine maßgeschneiderte 
IT, die ihre funktionalen und branchenspe-
zifischen Bedürfnisse konsequent erfüllt. 
Microsoft Dynamics ist hier die erste Wahl, 
denn das moderne Software-Konzept über-
zeugt mit einfachem Handling und sorgt 
für einen schnellen Return-On-Investment. 
Die MODUS Consult AG ist der starke ERP-
Partner an Ihrer Seite. Wir entwickeln per-
fekt zugeschnittene hochintegrierte IT-Lö-
sungen, die Ihre Unternehmensbereiche 
über die gesamte Supply Chain verbinden. 
So sorgen wir dafür, dass Sie im Tagesge-
schäft immer flexibel bleiben und Ihr Poten-
zial maximieren können.  

Lesen Sie in der vorliegenden ersten Aus-
gabe unseres neuen Magazins, wie Unter-
nehmen verschiedener Branchen von den 
leistungsstarken Konzepten aus dem Hau-
se MODUS Consult profitieren. Erfahren Sie 
ab Seite 3, wie wir uns für Zukunftstechno-
logien stark machen. Denn wir kooperieren 
mit dem Fraunhofer-Institut für Material-
fluss und Logistik in Dortmund. Hier testen 
Forscher neueste Supply-Chain-Technolo-
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gien auf Herz und Nieren und haben nun 
auch unser Microsoft Dynamics AX in ihr 
openID-center implementiert. Mit den viel-
seitigen ERP-Funktionalitäten von Micro-
soft Dynamics beschäftigen wir uns ab Sei-
te 6. Entdecken Sie dort, welche Highlights 
wir für Fertigungsindustrie und Handel, die 
Nahrungs- und Genussmittelindustrie, das 
Baugewerbe und Dienstleistungsunterneh-
men entwickelt haben. Machen Sie sich mit 
unseren spannenden Anwenderberichten 
aus der Praxis selbst ein Bild, mit welcher 
Leidenschaft und Kreativität wir Abläufe 
zuverlässig und sicher optimieren (ab Sei-

te 14). ERP-Lösungen sowohl für den natio-
nalen als auch internationalen Mittelstand 
und gehobenen Mittelstand (ab Seite 16) 
sowie Informationen über attraktive Cross-
Selling Produkte (ab Seite 8) runden unser 
Magazin ab.
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In Dor tmund schlägt das Herz der  Logist ik.  Hier  arbei-
tet  das Fraunhofer- Inst i tut für  Material f luss und Logi-
st ik ( IML)  an wegweisenden Lösungen wie Radio-Fre-
quenz- Identi f ikat ion (RFID),  künstl icher  Intell igenz 
oder  Energy-Har vest ing – zusammen mit Par tnern aus 
Wissenschaft  und Wir tschaft .  So zeichnet das ERP-Sy-
stem von MODUS Consult  dafür  verantwor t l ich,  dass 
das Gesamtsystem läuft .

System sorgt dafür, dass die einzelnen Ge-
werke überhaupt miteinander arbeiten und 
sich die Ware tatsächlich bewegt. Deshalb 
ist uns diese Systempartnerschaft zwischen 
MODUS Consult und Fraunhofer so wichtig. 
Wir stellen Technologie und Komponenten 
und brauchen einen starken Partner, der 
uns mit seinem System unterstützt.

MODUS Consult unterstützt Sie mit dem 
ERP-System Microsoft Dynamics AX. Welche 
Vorteile bietet Ihnen die Software?
Moderne Logistik ist oh-
ne IT-Technologie nicht 
vorstellbar. Wir können 
den Materialfluss nur mit 
entsprechender IT-Unter-
stützung steuern. Dank 
Microsoft Dynamics AX 
funktioniert das Zusam-
menspiel zwischen Hard- 
und Software wirklich reibungslos. Damit 
können wir einen realitätsnahen Prozesszy-
klus darstellen. 

Was wird hier in der Praxis gezeigt?
Wir zeigen, wie eine typische Bestellung 
über das Internet aussieht. Man bestellt 
die gewünschte Ware, zum Beispiel den 
Marsriegel in unserer Logistiksimulation, 
mit einem so genannten Tablet PC oder mit 
einem iPad. Und dann sehen unsere Be-
sucher, was sie mit ihrer Bestellung aus-
lösen, von der Kommissionierung bis zur 
Auslieferung. 

Eine Besonderheit ist das RFID-Gate. Was 
kann man sich darunter vorstellen?
Wir arbeiten seit vielen Jahren mit der RFID-
Technologie, weil wir die Potenziale er-
kannt haben, die weit mehr bieten als die 
bisher genutzten Informationen des Bar-

codes. Zum Beispiel kann man bei der 
Pulkerfassung viele Objekte gleichzei-

tig in einem Durchgang einlesen. Das 
können Kisten, Kästen oder einzel-

ne Produkte wie unser Marsrie-
gel sein. Diese Objekte, die 

mit RFID-Etiketten ausgestat-
tet sind, werden im Durch-

gang durch unsere RFID-
Lesestationen und das 

RFID-Gate automatisch erfasst. Damit lässt 
sich die Kommissionierung kontrollieren. 
Wir prüfen, ob die Warenlieferung tatsäch-
lich das enthält, was der Kunde bestellt hat. 
Dadurch sinkt die Fehlerquote und die Kun-
denzufriedenheit steigt. 

Warum profitieren Unternehmen vom 
openID-center? 
Wir geben einen Einblick in die Welt der In-
tralogistik, wie sie typischerweise in Un-
ternehmen vorkommt: vom Wareneingang 

über die Lagerung und Kommis-
sionierung bis hin zum Waren-
ausgang. Das bilden wir hier mit 
modernsten Technologien ab. In 
Sachen Hardware zählen dazu 
Förder- und Lagertechnik sowie 
fahrerlose Transportsysteme, die 
das Ganze verbinden. Und nicht 
zuletzt die Software, die das Ge-

samtsystem wirklich ans Laufen bringt. 

Für welche Branchen ist die Ausstellung be-
sonders attraktiv?
Logistik ist für viele Branchen wichtig. 
Schwerpunkte bei uns sind auf der einen 
Seite der Handel und die Konsumgüterin-
dustrie und auf der anderen Seite die Au-
tomobilindustrie und der Maschinenbau. 
Aber grundsätzlich arbeiten wir branchen-
übergreifend für Industrie, Handel und 
Dienstleistung. 

Haben Sie schon Kunden, die sich konkret 
für das System interessieren?
Ja, erst vor kurzem war ein Kunde bei uns, 
der unser System genauso in seinem Un-
ternehmen nutzen möchte. Typischerwei-
se kommen Kunden auf uns zu, die nach 
einer speziellen Lösung im Bereich Intralo-
gistik suchen. Mehr und mehr Unternehmer 
erkennen, dass eine solche Lösung für sie 
sinnvoll wäre. Egal, welches Problem Unter-
nehmen haben, bei uns sind sie in Sachen 
zukunftsfähige Logistiksysteme immer an 
der richtigen Adresse. Denn mit unserer 
Partnerschaft mit MODUS Consult haben 
wir die jeweiligen Kompetenzen gewinn-
bringend gebündelt.

Vielen Dank für das Gespräch, 
Herr Dr. Lange.

In Dortmund schlägt das Herz der Logis
tik. Hier arbeitet das Fraunhofer-Institut 
für Materialfluss und Logistik (IML) an weg-
weisenden Lösungen wie Radio-Frequenz-
Identifikation (RFID), künstlicher Intelli-
genz oder Energy-Harvesting – zusammen 
mit Partnern aus Wissenschaft und Wirt-
schaft. So zeichnet das ERP-System von 
MODUS Consult dafür verantwortlich, dass 
das Gesamtsystem läuft.

Ende Januar feierte das IML die Wieder-
eröffnung seines openID-centers, eine in 
Europa einzigartige, offene Integrations-
plattform, die die komplette Logistikket-
te modellhaft abbildet. Mehr als 1.500 
Quadratmeter stehen im Zeichen der For-
schung und Erprobung von Zukunftstech-
nologien. Außerdem können Besucher hier 
die Welt der Logistik von der Bestellung 
über die Kommissionierung bis zur Aus-
lieferung hautnah erleben. Das MODUS-
magazin sprach mit Dr. Volker Lange, Lei-
ter Verpackungs- und Handelslogistik am 
Fraunhofer-Institut IML, über die wegwei-
sende Kooperation mit MODUS Consult.

Das openID-center erstrahlt in neuem 
Glanz, was sind für Sie die Highlights?
Wir haben viel in Fördertechnik, Lagertech-
nik und neue Technologien investiert. Die 
Verbindung zwischen Auto-ID und Sensor-
technologie sowie innovativer Material-
flusstechnik ist etwas ganz Besonderes. 
Hinzu kommen fahrerlose Transport
systeme, RFID-Technologie und Transpon-
der. Damit das Ganze funktioniert, vernetzt 
und steuert die Software im Hintergrund 
das Gesamtsystem. Das begeistert uns und 
viele unserer Kunden.

Welchen Anteil hat MODUS Consult am 
Gelingen des Projekts?
Modus hat einen ganz 
entscheidenden Anteil. 
Denn deren ERP-



Ob Sie ein komplettes ERP-System einführen, Unternehmens-
kennzahlen überprüfen oder eine einheitliche  Dokumentenver-
waltung wünschen – die MODUS Consult AG ist der zuverlässige 
Partner für den Mittelstand und gehobenen Mittelstand, denn wir 
entwickeln Lösungen. Unsere Konzepte auf der Basis von Micro-
soft Dynamics schneiden wir individuell auf verschiedene Bran-
chen aus Fertigung, Handel und Dienstleistung zu. Seit mehr als  
15 Jahren engagieren wir uns mit unserer Erfahrung für Ihren Erfolg.  
Heute vertrauen mehr als 1.000 Kunden aus 60 Branchen auf  
unsere Expertise und die exzellenten Microsoft-Produkte. 

Alles aus einer Hand
Wir bieten mehr als ERP-Branchenlösungen: Dokumenten-Ma-
nagement, Microsoft CRM, Business Intelligence und Systemtech-
nik sind Rüstzeug für Ihre erfolgreiche unternehmerische Zukunft. 
Und für alle Bereiche gilt unser Full-Service-Konzept, damit sich Ih-
re Investitionen schnell rentieren. Angefangen mit der Prozessana-
lyse und -optimierung über die Beratung, Planung, Lieferung und 
Implementierung von Systemplattformen und Netzwerken bis zur 
Mitarbeiterschulung und Hotline für Anwendersupport sind Sie bei 
uns in besten Händen. 

Mit MODUS zu Wachstum und Erfolg

Unser fundiertes Branchen-Know-how ist Ihr Schlüssel für mehr 
Effizienz und zukunftsweisende Strategien. Die 150 hochqualifi-
zierten Mitarbeiter von MODUS Consult nehmen mit ihrer hervor-
ragenden Lösungskompetenz flexibel jede Herausforderung an. 
Für das passende Konzept wählen sie nicht nur Bewährtes aus un-
serem umfassenden Produktportfolio, sondern entwickeln bei Be-
darf innovative Ansätze. Deshalb haben wir für unsere Microsoft 
Dynamics Branchenlösungen bereits mehrfach höchste Auszeich-
nungen erzielt. Darüber hinaus wahren in- und externe Audits nach 
DIN EN ISO 9001-2000 strenge Standards. So können Sie sich im-
mer auf höchste Qualität verlassen. Und nicht nur das. Als Micro-
soft Business Solutions Partner arbeiten wir eng mit Microsoft, 
einem der Marktführer für ERP-Systeme im Mittelstand, zusam-
men. Damit profitieren Sie sowohl von hoher Investitionssicher-
heit als auch von einer leistungsstarken, weit verbreiteten IT mit 
maximalem User-Komfort. 
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(Inter)national nah am Kunden

Am starken ostwestfälischen Wirtschaftsstandort Gütersloh ha-
ben wir unsere Wurzeln und unseren Hauptsitz. Inzwischen sind 
wir bundesweit vertreten und forcieren den Ausbau unserer in-
ternationalen Aktivitäten mit Hochdruck – damit wir stets nah am 
Kunden sind. So arbeiten wir bereits europaweit mit einem dich-
ten Netz von zuverlässigen Vertriebspartnern zusammen. Darüber 
hinaus treiben unsere Experten aus Bangkok, dem aufstrebenden 
IT-Standort, das Offshore Development voran.

Verantwortung und Vertrauen 

Bei allem, was wir tun, setzen wir auf vertrauensvolle Partnerschaft 
und langfristige Zusammenarbeit. Jeder einzelne Mitarbeiter ist 
Teil eines hoch motivierten Teams, das stets Verantwortung für den 
Kunden übernimmt und sein Bestes für Ihre vollste Zufriedenheit 
gibt. Und wir stehen immer in engem Kontakt zum Kunden. Das gilt 
zum Projektstart, bei dem wir uns in individuelle Anforderungen 
hineindenken und erst dann am Ziel sind, wenn wir die beste Lö-
sung entwickelt haben. Das gilt aber auch für die anschließende 
Projektbegleitung während des gesamten Lifecycles. Ein vertrau-
ensvoller Umgang mit Daten und Informationen ist dabei für uns 
selbstverständlich. Gemeinsam mit Ihnen stellen wir die Weichen 
auf Erfolg und helfen Ihnen, Ihre Wettbewerbsposition zu stärken: 
Unser Wissen, Ihr Gewinn!
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MODUS Consult AG auf einen Blick 
Meilensteine:

l	1995 Gründung 
l	2003 Portfolioerweiterung durch Fusion
l	2006 Internationalisierung
l	2008 Umwandlung in Aktiengesellschaft
l	Niederlassungen: Gütersloh (HQ), Erlangen, 
	 Büro Alzenau, Büro Stuttgart
l	Mitarbeiter: 133 (Unternehmensgruppe: 150)
l	Umsatz 2010: 22 Mio. Euro  
	 (Unternehmensgruppe 23 Mio. Euro)
l	Kernkompetenz: Vertrieb und branchenorientierte  

	 Anpassung der ERP-Standardsoftware Microsoft 
	 Dynamics für den Mittelstand und gehobenen Mittelstand
l erweiterte Geschäftsfelder: Full-Service-Konzept für 
	 Unternehmenssoftware, Dokumenten Management, MES, 
	 Business Intelligence und Systemtechnik
l Branchenschwerpunkte: Maschinen- und 
	 Anlagenbau, Kunststoff-, Prozess-, Holz- und 
	 Möbelindustrie, Baugewerbe, Nahrungs- und 
	 Genussmittelindustrie, Handel und 
	 Dienstleistungsunternehmen, Mediendienstleistungen
l Auszeichnungen: mehrfach „Navision Solution Center 	

	 des Jahres“, Gold Certified Partner, TOP-Partner von 
	 Microsoft Business Solutions
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Microsoft Dynamics ist 
Mittelstands
Liebling
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Dank zahlreicher praxiserprobter Module 
bildet Microsoft Dynamics das Gros der Ge-
schäftsprozesse direkt ab. Nutzen Sie das 
Finanzmanagement, Marketing und Ver-
trieb, Supply Chain Management (SCM), 
Onlineportale, Business Intelligence sowie 
Microsoft Dynamics Mobile. Haben Sie zu-
sätzliche Wünsche? Dann entwickeln wir für 
Sie auf Basis dieser Standardsoftware eine 
flexible Unternehmenslösung, die punktge-
nau die Bedürfnisse Ihrer Branche erfüllt 
(weitere Informationen zu den bestehen-
den MODUS Consult Branchenlösungen fin-
den Sie auf Seite 16). 

Produktiv arbeiten ab der ersten Minute

Schnell und kostengünstig implementiert 
MODUS Consult als erfahrener und von Mi-
crosoft zertifizierter Experte die bewährten 
Standards, passt sie an geänderte Rahmen-
bedingungen an und wartet die betriebs-
wirtschaftliche Software. Und mit dem Start 
des Echtbetriebs können Sie sofort pro-

F inanzen managen,  die  Produktion steuern oder  den 
Ver tr ieb koordinieren – mit  Microsoft  Dynamics haben 
Unternehmen ihre Prozesse immer im Bl ick.  Die  MODUS 
Consult  AG ist  der  Spezial ist  für  die  ERP-Software,  die 
mit  den Versionen Microsoft  Dynamics NAV und Micro-
soft  Dynamics AX optimal sowohl auf die  Bedürfnisse 
des nat ionalen als auch internationalen Mittelstands 
und gehobenen Mittelstand ausgerichtet ist .

7

duktiv arbeiten. Denn wer Microsoft Office 
kennt, beherrscht auch Microsoft Dynamics 
schnell und intuitiv. Das Design ähnelt der 
Benutzeroberfläche des weit verbreiteten 
Programms. Dadurch erübrigen sich um-
fangreiche Schulungsmaßnahmen für Ih-
re Mitarbeiter. Auch die mühsame Suche 
nach Daten in verschiedenen Systemen ist 
Vergangenheit, denn alle Module sind voll-
ständig integriert.

Mehr Transparenz für alle Standorte

Ist Ihr Unternehmen international tätig? Ha-
ben Sie Niederlassungen im Ausland? Dann 
ist Microsoft Dynamics AX die richtige Wahl 
für Sie. Damit unterstützt MODUS Consult 
den gehobenen Mittelstand, Großunter-
nehmen und Organisationen dabei, die Ge-
schäftsprozesse aller Standorte transpa-
rent zu machen. Die Software vereinfacht 
und standardisiert nicht nur die Abläufe, 
sondern bildet gleichzeitig eine wertvolle 
fundierte Informationsbasis für notwen-

dige Entscheidungen. Neben den Funktio-
nalitäten von Microsoft Dynamics NAV be-
rücksichtigt Microsoft Dynamics AX weitere 
Funktionen für typische Geschäftsprozesse 
in Großunternehmen, zum Beispiel Colla-
boration, Personalverwaltung, Projektma-
nagement und -abrechnung sowie Service. 
Sowohl Microsoft Dynamics NAV als auch 
Microsoft Dynamics AX bieten Ihnen die 
Sicherheit international bewährter Stan-
dards, die MODUS Consult mit der Flexibili-
tät einer Individuallösung kombiniert.
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menten-Management-System, das Papier- und elektronische Office-
Dokumente, E-Mails oder sonstige Daten effizient verwaltet. Darüber 
hinaus versioniert es Dokumente präzise nachvollziehbar, archiviert 
sie revisionssicher und hält sie elektronisch vor. Über eine Schnittstelle 
bindet MODUS Consult auch dieses Tool in Ihre ERP-Landschaft ein. „Die 
Prozesstransparenz hat sich durch den Einsatz des DMS in unserem 
Hause drastisch erhöht“, ist Andreas Pieck, Leiter DV / Organisation der 
Weiss Chemie + Technik GmbH & Co. KG, von den Vorteilen überzeugt. 
„Die Leistungserstellung und der Status einzelner Aufgaben lassen sich 
wesentlich leichter nachvollziehen. Damit wird neben der operativen 
Ebene auch die strategische Ebene nachhaltig unterstützt, da eine op-
timale Basis für gesicherte Entscheidungen geschaffen wird!“ Weitere 
Pluspunkte: Dank einfacher Informationsbearbeitung und digitaler Wei-
terleitung verkürzt das DMS die Durchlaufzeit. Scan- und Klassifikati-
onswerkzeuge sowie Schnittstellen zu Fachanwendungen und dem E-
Mail-System erleichtern die Erfassung und Verschlagwortung. Und das 
DMS ist sogar mobil. Per Business-Smartphone können Anwender 
überall und  jederzeit auf sämtliche Dokumente sicher zugreifen. 

ELO-DocXtractor
Mit dem ELO-DocXtractor bietet MODUS Consult eine DMS-Software, 
die sich perfekt in das ERP-System Microsoft Dynamics NAV und Mi-
crosoft Dynamics AX integrieren lässt. Die Besonderheit des Systems: 
Es erkennt anhand weniger Musterdokumente Layout und Inhalte  und 
lernt selbständig neue Dokumente zu analysieren, zu bewerten und 
dem richtigen Geschäftsprozess zuzuordnen. Im Handumdrehen er-
kennt der ELO-DocXtractor zum Beispiel bei einem eingehenden Fax, ob 
es eine Bestellung oder eine Rechnung ist. Gezielt kann man sich dann 
einzelne Daten, wie zum Beispiel Rechnungsnummer, Betrag oder Da-
tum automatisch anzeigen lassen. Da die Software an das ERP-System 
angebunden ist, prüft sie unter anderem, ob die richtigen Bestellungen 
oder Lieferscheininformationen in der Warenwirtschaft vorliegen. Feh-
lende Daten, wie die Kundennummer, werden aus der Kundendaten-
bank automatisch hinzugefügt. Sogar handschriftliche Ergänzungen 
auf maschinellen Belegen werden eindeutig erkannt und erfasst. 

Business Intelligence
Business Intelligence (BI) boomt, denn Unternehmen wollen tagesak-
tuell wichtige Kennzahlen abrufen und Entwicklungen überblicken, um 
jederzeit strategisch richtige Entscheidung treffen zu können. Entspre-
chende Plattformen mit innovativen Ansätzen wie In-Memory-Analysen 
und Reporting sind äußerst flexibel und skalierbar, schnell zu imple-
mentieren und anzupassen – und das zu einem Bruchteil der üblichen 
Kosten. Bei BI-Software, die sich heute mühelos über Schnittstellen in 
Ihr ERP-System integrieren lässt, führt kein Weg am Pionier QlikView 
von QlikTech vorbei. Seit Jahren kooperiert MODUS Consult als Elite-
Partner mit dem schwedischen Softwareunternehmen. „Die gemein-
same Entwicklungsarbeit trägt bereits Früchte. Unsere Kunden profitie-
ren von deutlich optimierten Lösungen“, weiß Klaus Wagner, Mitglied 
des Vorstands bei MODUS Consult. 

Kinderleichtes Reporting
Auf der Basis von QlikView entwickelte MODUS Consult verschiedene 
Lösungen. So informiert zum Beispiel MODUS View Solution – die Va-
riante für den erfolgreichen Vertrieb – darüber, wie sich Aufträge über 
einen bestimmten Zeitraum entwickeln, welcher Kunde wie viele Auf-
träge generiert und in welchem Verhältnis Umsatz, Output und Kosten 
stehen. Diese Daten lassen sich auf einzelne Niederlassungen proji-
zieren, Engpässe erkennen und Erfolg oder Misserfolg neuer Produkte 
rasch identifizieren. Kurzum: Schnelligkeit und Detailtiefe beeindru-
cken. „Die neueste Softwareversion ist rund 30 Prozent schneller als 
die vorherige. So erhalten Unternehmer blitzschnell Antworten auf ihre 
Abfragen und können sogar bequem aus der Ferne auf alle Geschäfts-
daten zugreifen“, erläutert Wagner. „Auf Knopfdruck erhält man stati-
stische und finanzielle Trends oder Kennzahlen, Benchmarks und In-
dizes für die angeforderten Szenarien. Für das schnelllebige Business 
ist das Tool damit unentbehrlich.“ Nach der Devise „Plug-and-Work“ ist  
MODUS View Solution sofort einsatzbereit. Und weil es so ein-
fach zu bedienen ist, sind aufwändige Schulungen nicht nötig. Mit 
den Varianten MODUS Finance View, MODUS Purchase View, MO-
DUS Inventory View und MODUS Geodaten View hält MODUS  
Consult leistungsstarke Lösungspakete für weitere Unternehmens
bereiche bereit.

Dokumenten-Management-System (DMS)
Tagein, tagaus müssen in Unternehmen Mitarbeiter von Hand tausen-
de von Bestellungen und Lieferscheinen bearbeiten sowie Rechnungen 
erfassen. Das kostet nicht nur wertvolle Arbeitszeit, sondern birgt auch 
Fehlerquellen und produziert Papierberge. Die Lösung ist ein Doku-

Bei uns ist mehr drin
Die cleveren MODUS Consult  Branchenlösungen  
punkten mit  umfassenden Funktional i täten.  Wir  bie-
ten Ihnen zusätzl ich attrakt ive Produkte wie Business  
Intell igence,  DMS und Archivierung,  Systemtechnik  
sowie MES,  damit Sie  dem Wettbewerb stets einen 
Schri t t  voraus bleiben.
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Die bereits im ELO-DocXtractor angelegten Konfigurationsmodelle  
garantieren die flexible und schnelle Anpassung an die speziellen  
Anforderungen Ihres Unternehmens. Außerdem schöpfen Sie mit der 
automatischen Dokumentenerkennung Rationalisierungspotenziale 
optimal aus. Dadurch amortisiert sich die Investition in der Regel in we-
niger als einem Jahr.

MODUS BUSINESS SUITE
Die Produktlinie MODUS BUSINESS SUITE 
bietet Ihnen ausgereifte und lösungsori-
entierte ECM-Bausteine auf der Grundlage 
modernster Informationstechnik und strikt 
eingehaltenen internationalen Standards, 
eine Plattform zur revisionssicheren Ver-
waltung und Archivierung sämtlicher Un-
terlagen, Belege und Dokumente aus dem 
Unternehmens- und Institutsumfeld.

l Microsoft Dynamics Integration l E-Mail Managment l Office 
Integration l Patentmanagement l Posteingang l Qualitätsma-
nagement l ELO, ELO4SPS l QlikView, Modus Sales View l Scan 
l Sharepoint, Compliance l Vertragsmanagement l Workflow

MODUS View Solution
Die Analyse- und Reportinglösungen 
für Microsoft Dynamics. Die unter der  
Marke MODUS VIEW SOLUTION vorkonfek-
tionierten Lösungen basieren auf der revo-
lutionären Business Intelligence Software 
QlikView und vereinfachen Analysen für 
jedermann – egal ob im Einkauf, der Logi-
stik, im Vertrieb, für das Management oder 
die Finanz- und Controllingabteilung.

l Bestellauswertungen l Preisentwicklungen l Durch-
laufzeiten l ABC-Analysen l OP-Analysen l Lieferantena-
nalysen l GUV- und Bilanzanalysen l Liquidität und Cash-
Flow Rechnungen l Profitabilität und DB-Betrachtungen  
l Trendanalysen l ROI-Betrachtungen l Forderungsmanagement  
l Anlagenintensität l Lagerbestandsanalysen l Kapitalbindung 
l Lagerhaltungskosten

B u s i n e s s  S u i t e

V i e w  S o l u t i o n
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Systemtechnik
Mit MODUS Consult bleibt Ihre IT-Landschaft 
immer auf dem neuesten Stand. Denn unsere 
engagierten Systemspezialisten haben immer 
die richtige Lösung für Ihre Pläne. Egal, ob Sie 
ein unternehmensinternes Datennetzwerk auf-
bauen, mehrere Standorte verknüpfen möch-
ten, ein ERP-System planen oder Ihre Filialen 
in Ihre IT-Infrastruktur integrieren wollen. Ein 
persönliches Projekt-Team betreut Sie exklusiv  
und garantiert, dass sich Ihre Investitionen in 
Hard- und Software langfristig rentieren. Profi-
tieren Sie von unserem fundierten Know-how 
in fünf Bereichen. In puncto Server & Storage 
integrieren wir aktuelle Server- und Storage-
lösungen, implementieren Hochverfügbar-
keitssysteme und schaffen die Infrastruktur 
für einen optimalen Serverbetrieb. Nach der 

schnellen Implementierung und Installation Ih-
rer neuen Hard- und Software definieren maß-
geschneiderte Service Level Agreements unse-
re regelmäßige Unterstützung. Dazu zählt der 
Support vor Ort und per Fernwartung. Wenn ge-
wünscht, haben wir Ihre Infrastruktur täglich im 
Blick und kontrollieren zum Beispiel Ihre Server-
auslastung. Wenn es um Netzwerktechnik geht, 
steht der Name MODUS Consult für sichere   
Standortvernetzung und Internetanbindung 
ebenso wie für flexibles WLAN und mobile Da-
tenerfassung. In der Sparte Computer Integra-
ted Manufacturing (CIM) binden wir Ihre Pro-
duktionstechnik nahtlos in eine ERP-Lösung 
ein. Gerne zeichnen wir auch für die effiziente 
Betriebsdatenerfassung (BDE) und die mobi-
le Datenerfassung (MDE) in Ihrem Hause ver-
antwortlich. Zukunftsweisende Lösungen wie 

Pick-by-Voice und RFID (Radio Frequency Iden-
tification) runden unser Portfolio hier ab. Last 
but not least haben wir ein umfangreiches Pa-
ket für Ihre Datensicherheit geschnürt. Unsere 
Antivirussysteme und optimale Spamfilter, die 
zuverlässigen Firewalls und leistungsfähigen 
biometrischen Systeme bürgen für höchsten 
Schutz.

Manufacturing Execution Systeme (MES)
Aus vielen Fertigungsunternehmen sind  
Manufacturing Execution Systeme nicht  
mehr wegzudenken. Denn enormer Kosten-
druck, immer kürzere Time-to-Market-Zyklen 
und der Zwang zu schnellen und gesicherten 
Lieferzeiten bestimmen heute das Alltagsge-
schäft. MES verbessern die Betriebsbereit-
schaft der Produktionsanlagen, forcieren die 
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termingerechte Auslieferung der Produkte, 
verkürzen die Lagerzyklen und erhöhen den 
Cashflow erheblich. Möglich wird dies, weil 
die leistungsfähigen Informationsplattformen 
die Automatisierung der Fertigung steuern und 
über eine Schnittstelle zum ERP-System direkt 
an die  Ebene der Unternehmensleitung an-
gebunden sind. So hat das Management von 
der Auftragsanlage bis zum fertigen Produkt 
alles im Blick. MODUS Consult weiß seit Jah-
ren, was Unternehmen in der Praxis brauchen 
und entwickelte selbst eine komplexe, tech-
nologisch starke MES-Lösung, die sich konse-
quent an den Bedürfnissen des Mittelstandes 
und gehobenen Mittelstandes orientiert. 
Ihre wichtigsten Bausteine sind Betriebsda-
tenerfassung (BDE), Maschinendatenerfas-
sung (MDE), Leitstand, Qualitätssicherung 

(QS), Personaldatenerfassung und Anlagenin-
tegration. Damit ist MES das Bindeglied zwi-
schen den Produktionsprozessen, dem Quali-
tätsmanagement und Personalressourcen auf 
einer gemeinsamen Datenbasis.

Produktion detailliert abbilden
Das MES überträgt in Echtzeit Informationen 
aus dem Fertigungsprozess an das ERP-Sys
tem und bildet die Produktion detailgetreu 
ab. Übersichtlich dargestellt werden die Ka-
pazitätsauslastung, die Produktausbeute, die 
Rüstwechseloptimierung und die aktuelle Ma-
schinenbelegung. So können Anwender zum 
Beispiel sofort erkennen, wie sich Maschi-
nenstörungen oder fehlende Ressourcen aus-
wirken. Sie erhalten einen transparenten In-
formationsfluss hinsichtlich Produktqualität, 

Fertigungssteuerung und Anlagenintegration. 
Diese Daten können Sie umgehend zur Opti-
mierung der Prozesse nutzen: Maschinen las-
sen sich besser auslasten, Warenbestände 
verringern und Fehlproduktionen minimieren. 
So verkürzen Sie die Durchlaufzeiten, haben 
weniger Engpässe, sind flexibler und steigern 
Ihre Produktivität spürbar. Auch gesetzliche 
und kundenspezifische Vorgaben sind ein-
facher zu erfüllen. Kurzum: Unser modernes 
MES sichert als wichtiges unternehmerisches 
Führungsinstrument die Konkurrenzfähigkeit 
mittelständischer Produktionsbetriebe für die 
Geschäfte von morgen.

Bei uns ist

mehr drin
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l Gerd Elbrächter, 
Vorstandsmitglied 
der MODUS Consult AG, im Interview

Mittelständische Unternehmen brauchen IT-Lösungen, die ih-
re Branchenanforderungen exakt abbilden und praxisnahe Funk-
tionen bieten. In welchen Bereichen bringt die Software klare 
Vorteile?
Mit ERP-Lösungen lassen sich Unternehmensdaten analysieren, 
anwenden und kontrollieren, um die Rentabilität zu steigern. Die 
Basis unserer Branchenlösungen ist Microsoft Dynamics. MODUS 
Consult erarbeitet ein betriebswirtschaftliches Konzept, das prak-
tische Abläufe durch eine Verbindung von Informations- und Mate-
rialfluss besser abbildet. Wir integrieren die Bereiche Beschaffung, 
Produktion, Lager, Absatz, Qualitätsmanagement, Personal- und 
Zeitwirtschaft sowie Rechnungswesen und Finanzen. Dadurch ent-
fällt die zeitraubende und fehleranfällige Doppelerfassung von Da-
ten. Das sorgt für deutlich mehr Sicherheit und Transparenz.

Der  Wettbewerb schläf t  nicht .  Wer  auch morgen er folg-
reich sein wil l ,  soll te  heute mit  zukunftsfähiger  IT  sei -
ne Marktposit ion stärken.  Gerd Elbrächter,  Vorstands-
mitgl ied der  MODUS Consult  AG,  er läuter t  im Gespräch, 
wie mittelständische Unternehmen dabei  von ERP- 
Systemen prof i t ieren.  

Mit ERP
die Nase vorn

Warum ist MODUS Consult als Dienstleister für den Mittelstand so 
erfolgreich?
Zum einen punkten wir mit schlanken, branchenbezogenen und klar 
fokussierten ERP-Funktionaliäten. Dadurch bleibt das System einfach, 
es lässt sich ohne großen Aufwand einführen, aktualisieren und bedie-
nen, gute Oberflächenergonomie und Benutzerführung inklusive. Als 
Microsoft Business Solutions Partner sorgen wir stets für technologisch 
aktuelle Lösungen. Zum anderen sind wir als mittelständischer Soft-
wareanbieter mit unseren Kunden auf Augenhöhe, so dass wir unsere 
Beziehung mit ihnen intensiv pflegen können. 
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Nach krisenbedingtem Sparkurs sind IT-Investitionen im Mittel-
stand wieder angesagt. Welche Bedürfnisse müssen Sie als Soft-
warespezialist hier berücksichtigen?
Der Mittelstand braucht hoch komplexe und intelligente Lösungen, 
die gleichzeitig einfach zu implementieren, administrieren, warten 
und bedienen sind. Das ERP-System der Zukunft sollte eine bran-
chenspezifische Lösung sein, die offen ist für die Integration be-
liebiger Drittsysteme. Nur so lassen sich Fremdsysteme über eine 
einheitliche Plattform ansteuern. Über hoch performante Schnitt-
stellen können die wichtigsten Anwendungen wie MES, PLM, CRM 
oder DMS mühelos integriert werden. So arbeiten Unternehmer 
produktiver und sparen langfristig Zeit und Geld. Das Investitions-
risiko bleibt gering und die Kosten amortisieren sich schnell. 
 
Wie können Sie die unterschiedlichsten Bedürfnisse Ihrer Kunden 
optimal erfüllen?
Ganz wichtig ist für uns immer eine intensive individuelle Beratung, 
bei der die Anforderungen des Unternehmens und seiner Branche 
im Mittelpunkt stehen. Den allumfassenden ERP-Standard wird es 
in absehbarer Zukunft nicht geben. Deshalb ist es von immenser 
Bedeutung, dass der Kunde genau weiß, was er braucht. In engem 
Dialog mit ihm entwickelt unser engagiertes Team dann die best-
mögliche maßgeschneiderte Lösung.

die Nase vorn

Bei welchen Funktionalitäten sehen Sie zukünftig besonderes 
Potenzial?
Sicher werden vor allem Funktionalitäten erfolgreich sein, die Kosten 
nachhaltig senken. Das gilt zum Beispiel für das Supply Chain Manage-
ment, weil Produzenten, Zulieferer und Kunden neue Kooperations-
wege beschreiten. Zweites großes Thema ist Mobilität. Von jedem Ort 
jederzeit flexibel via Internet in vollem Umfang auf die ERP-Lösung zu-
greifen zu können, dahin geht der Trend. Einerseits entfällt dadurch die 
aufwändige Implementierung auf Clients, andererseits lassen sich Koo-
perations- und Geschäftspartner direkt ins System einbinden. 

Vor welchen Herausforderungen steht der Mittelstand aktuell?
Er muss in puncto Wachstum und Wettbewerbsfähigkeit flexibel blei-
ben. Unsere Branchensoftware ist dafür die beste Wahl. Äußerst kurze 
Implementierungszeiten und ein schneller Return-on-Investment schaf-
fen den nötigen Spielraum für weitere wichtige Investitionen. Unsere 
Softwarelösungen führen zu Lean Production und Lean Management, 
mit denen Unternehmen ihre Wettbewerbsfähigkeit dank enormer Ein-
sparungen deutlich verbessern.    
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Moderne ERP-Lösungen tref fen die  Anforderungen eines 
Unternehmens genau.  Und so var i ier t  das Softwaresy-
stem je  nach Branche in  seinen Funktional i täten erheb-
l ich.  Die  MODUS Consult  AG entwickelt  daher  auf Basis 
von Microsoft  Dynamics NAV und Microsoft  Dynamics AX 
branchenspezif ische Lösungen für  die  Nahrungs-  und 
Genussmittel - ,  Holz-  und Möbel industr ie,  für  Kunst-
stoffhersteller,  Maschinen-  und Anlagenbauer,  Medi-
endienst leister  und nicht zuletzt  für  die  Bauindustr ie. 
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MODUS ENGINEERING für den Maschi-

nen- und Anlagenbau. Zielgruppen u. a.: 

Werkzeugbauer, Sondermaschinen- und 

Anlagenhersteller, variantenbehaftete Pro-

jektfertiger, projektbezogene Dienstleister 

Ausgewählte Funktionalitäten:

l Projektabwicklung

l checklistenunterstützte Angebots- 

	 und Auftragserfassung

l vor- und mitlaufende Kalkulation

l konstruktionsbegleitende Fertigung

l unabhängige CAD-Integration

l grafische Grob- und Feinplanung

l integrierte Anzahlungsbuchhaltung

MODUS ENGINEERING haben wir unter an-

derem bei diesen Kunden implementiert:

ABB Service GmbH, Bobingen; 

MGS – Modular Galley Systems AG,  

Elchingen; Thom Metall- und Maschinen-

bau GmbH, Verden; KAGEMA GmbH,  

Pattensen; Elettronica GmbH, Meckenheim

MODUS PLASTICS für die Kunststoff- und 

Prozessindustrie. Zielgruppen u. a.: Spritz-

gießer, Automobilzulieferer, Folienprodu-

zenten und Extrusionsspezialisten

Ausgewählte Funktionalitäten:

l Qualitätssicherung

l integrierter Leitstand inklusive 

	 Simulation

l Maschinendatenerfassung

l grafische Maschinendarstellung

l Prozessdatenauswertung

l MES-Kennzahlen-Cockpit über QlikView

l losgrößenorientierte Vorkalkulation

l Werkzeugverwaltung und -planung

MODUS PLASTICS haben wir unter ande-

rem bei diesen Kunden implementiert:

Schiel GmbH, Neustadt bei Coburg 

(vgl. S. 18); Bond-Laminates GmbH,  

Brilon; Polyplast Compound Werk GmbH, 

Eilenburg; Weiss Chemie GmbH & Co. KG, 

Haiger;  Büscherhoff Spezialverpackung 

GmbH & Co. KG, Steinfeld
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MODUS FURNITURE für die Holz- und Möbe-

lindustrie . Zielgruppen u. a.: Produzenten 

von Bad-, Küchen-, Wohn-, Schlafraum-, 

Büro- und Polstermöbeln, Objektfertiger

Ausgewählte Funktionalitäten:

l	grafische Planung

l	Steuerung der Touren- und 

	 Montagekapazitäten

l 	Möbelspezifischer Variantengenerator

l frei definierbare Kalkulationsschemata

l	Schnittstellen zum Handel

l	Verbandsabwicklung

MODUS FURNITURE  haben wir unter ande-

rem bei diesen Kunden implementiert:

fm Büromöbel GmbH & Co. KG, Bösel;  

Nolte-Möbel GmbH & Co. KG, Delbrück (vgl. 

S. 18); wissner-bosserhoff GmbH, Wickede;

Rohde & Grahl GmbH, Steyerberg; Paschen 

& Companie GmbH & Co. KG, Wadersloh

Ihr  Vor tei l :  Bei  MODUS Consult  arbeiten qual i f izier te  Fachleute,  wie zum Beispiel 
gelernte Lebensmittel techniker.  Sie  sprechen die  Sprache der  jeweil igen Branche 
und wissen genau,  was für  Sie  wichtig  ist ,  denn sie  kennen die  Anforderungen 
aus eigener  langjähri ger  prakt ischer  Er fahrung.  Vom Organisat ionskonzept über 
die  Auswahl der  Hardware-  und Softwarekomponenten bis zur  Implementierung und 
Betreuung kommen bei  uns alle  Leistungen aus einer  Hand. 

Die Branchen-
								          kenner



17

MODUS FOODVISION® für die Nahrungs- 

und Genussmittelindustrie und -handel.

Zielgruppen u. a.: Hersteller von Conve-

nience Produkten, Fleisch- und Fischver-

arbeitende Industrie, Brot- und Backwa-

renproduzenten, Süßwarenhersteller, 

Getränke- und Molkereibetriebe 

Ausgewählte Funktionalitäten:

l Gefahrenanalyse nach HACCP

l integrierte Gerätesteuerung / 

	 Erfassen von Betriebsdaten

l Unterstützung der Zertifizierungen 

	 (IFS, BRC, ISO, etc.)

l Lager und Logistik

l Transparenz und Sicherheit durch 

	 Chargenrückverfolgung

MODUS FOODVISION® haben wir unter an-

derem bei diesen Kunden implementiert:

Andechser Molkerei Scheitz GmbH, An-

dechs (vgl. S. 21); Heinrich Kühlmann 

GmbH & Co. KG, Rietberg; Merschbrock-

Wiese Gewürz GmbH, Rietberg; PETRI-Fein-

kost GmbH & Co. KG, Ottenstein;  

Ludwig Weinrich GmbH & Co. KG, Herford; 

Windau GmbH & Co. KG, Harsewinkel
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MODUS BAUVISION für die Baubranche.

Zielgruppe u.a.: Bauunternehmer, Haupt-

gewerbe, SF-Bau, Elektroanlagenbau

Ausgewählte Funktionalitäten: 

l vollintegrierte Microsoft zertifizierte 

	 Gesamtlösung für die Bereiche 

	 Bautechnik / Kalkulation / AVA, 

	 Baurechnungswesen und Baulohn

l	Offenheit für Anbindung weiterer 		

	 Produkte innerhalb und außerhalb 

	 der Microsoft-Produktwelt 

l	ausbaufähig zum bereichsübergreifenden 

	 Management-Informationssystem

l	webbasierte Tools wie das Projektportal

l	der User-Helpdesk und das 

	 Deployment-Portal stellen ein

	 professionelles, nachvollziehbares 

	 Projektmanagement sicher

MODUS Bauvision  haben wir unter ande-

rem bei diesen Kunden implementiert:

Gebr. Gropengießer GmbH, Wulften; 

SKS Bau GmbH & Co. KG, Tuttlingen;

Gundlach GmbH & Co. KG, Hannover;

Elektro Kreutzpointner GmbH, Burghausen

F o o d v i s i o n

MODUS PRINT ist die leistungsstarke Bran-

chenlösung für Betriebe in den Bereichen 

Lettershop/DirectMail, Fulfillment, Porto-

management und wurde von dem Tochter­

unternehmen ITVision  in enger Zusam-

menarbeit mit der Deutschen Post AG 

entwickelt. 

Ausgewählte Funktionalitäten:

l Preisfindung/Vor- und Nachkalkulation

l Auftragsmanagement/Portoabrechnung

l Fertigungsauftrag/Kapazitätsplanung

l Einkauf/Materialplanung /-verwaltung

l Fertigungssteuerung (Beistellungen, 

	 Fulfillment, Transportmittel)

l postalische Web-Anwendungen: Koop 

	 Online, Porto Kalkulator, 

	 Download-Center

l Integration von Produkten der 

	 Deutschen Post (Infopost-Manager, 

	 Manager Presse Distribution, 

	 Prospektservice, Easylog, 

	 Mailoptimizer) und Unterstützung 

	 des „Elektronischen 

	 Auftragsmanagements“ (AM)

MODUS Print haben wir unter anderem 

bei diesen Kunden implementiert:

reha gmbh, Saarbrücken; Wolanski 

GmbH, Bonn; RTS Scholz GmbH, Bremen; 

Normpack GmbH, Marne; Stuber GmbH, 

Ludwigsburg

P r i n t
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Unsere fundierte Branchen-Kenntnis ist der Schlüssel zu Ihrem Er-
folg. Denn MODUS Consult hat für jedes Gebiet versierte Experten, 
die ihr Wissen einbringen – ob in die Nahrungs- und Genussmit-
tel-, Holz- und Möbelindustrie, für Kunststoffhersteller, Maschi-
nen- und Anlagenbauer, Mediendienstleister und nicht zuletzt 
die Bauindustrie. Sie alle profitieren von ausgereiften Lösungen, 
die auf den jahrelangen Erfahrungen unserer hochqualifizierten  

Was haben Betten,  Kunststoffräder,  Joghur t und Simulatoren gemeinsam? All  
d iese Produkte stellen unsere Kunden her  – unterstützt  von den branchenspezi-
f ischen MODUS Consult  ERP-Lösungen.  Diese haben wir  nicht nur  mit  dem Know-
how für  unterschiedl iche Spar ten entwickelt ,  sondern auch auf individuelle  Kun-
denbedürfnisse zugeschnitten.

Mitarbeiter basieren. Damit Sie Ihre Potenziale maximieren kön-
nen, pflegen wir eine Unternehmenskultur, in der kontinuierliche 
Verbesserungen und Weiterentwicklungen großgeschrieben wer-
den. Dieses Fundament unserer Kompetenz haben wir in den letz-
ten 15 Jahren durch neue Impulse ständig ausgebaut. Und die Lust 
auf Leistung treibt uns weiter täglich an: Mehr als 130 Microsoft-
Zertifizierungen sprechen für sich. 

In Neustadt bei Coburg wurde das Rad neu erfunden. Als  
erster Hersteller Europas fertigt die Schiel GmbH geschäumte 
Reifen aus PVC. Sie geben Kinder- und Puppenwagen, aber auch 
Gartenmöbeln und Rasenmähern den richtigen Drive. Insgesamt 
fertigen die 40 Mitarbeiter im Dreischichtbetrieb rund 2.000 ver-
schiedene Produkte. Mehr als die Hälfte davon geht in den Export 
unter anderem in die USA, nach Skandinavien oder Neuseeland. 
Seitdem Schiel mit MODUS PLASTICS inklusive Workflow-Automa-
tion arbeitet, ist das Unternehmen noch effizienter und service-
stärker. Denn es hat alle Prozesse von der Entwicklung bis zum 
Versand auf die Sekunde genau im Blick. Dazu tragen die Module 

Immer einGewinn

Bei Schiel
läuft’s rund

Finanzbuchhaltung, Lohn, Zeiterfassung, Betriebsdatenerfassung 
mit Online-Scanning, Produktionsplanung und -steuerung, Lager, 
Kommissionierung sowie Stücklistenverwaltung bei. Außerdem er-
leichtern die Funktionalitäten, die MODUS Consult speziell für die 
Kunststoffbranche entwickelt hat, das Tagesgeschäft erheblich. Da-
zu gehören der grafische Leitstand mit Maschinen- und Werkzeug-
belegungsplanung sowie das integrierte Stillstandsmanagement 
mit Rüst- und Wartungsplanung. „Wir sind absolut komfortabel in 
der Lage unsere Stamm- und Belegungsdaten wie die Werkzeug-
verwaltung, Ausstoßleistung, Rezepturverwaltung oder die Fer-
tigungsfamilien transparent vorzuhalten und auf Knopfdruck ab-
zurufen“, sagt Geschäftsführer Martin Westlin. Erfreuliches Extra 
der ERP-Lösung ist die leistungsfähige Maschinenintegration, mit 
der Anlagenüberwachung und die Analyse kaufmännischer Daten 
Hand in Hand gehen.
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Beindruckende 
				    Entwicklung
Hochwertige Schlafraummöbel sind das Metier der Nolte-Möbel 
GmbH & Co. KG aus Delbrück. Der führende deutsche Hersteller be-
geistert mit seinem innovativen und kreativen Design schon jetzt 
rund 3.000 Kunden in aller Welt. Heute wie vor 75 Jahren ist das Un-
ternehmen, das 270 Mitarbeiter beschäftigt, fest in Familienhand. 
Die letzten Jahre waren für Möbelhersteller schwierig, doch Nolte 
hat sich behauptet. Denn ihnen ist es gelungen die Anforderungen 
der Schlafraummöbel-Branche – immer schneller zu reagieren und 
flexibler zu produzieren – souverän zu erfüllen. Das Geheimnis: ein 
leistungsfähiger Maschinenpark und eine effiziente IT-Infrastruk-
tur. Weil Nolte ein System suchte, das seine anspruchsvollen Vor-
gaben erfüllte, arbeitet der Spezialist fürs Schlafen jetzt mit MO-

DUS FURNITURE. Die MODUS Consult Branchenlösung bildet die 
Prozesse in den Bereichen der grafischen Auftragserfassung, der 
Tourenverwaltung, der Montagesteuerung, des Lagers und der Vor-
fertigung detailgetreu ab. Transparente Produktionsplanung und 
-steuerung setzen weitere Highlights. Mit dem neuen ERP-System 
ist Nolte in der Lage, angesichts der extremen Produktvielfalt Ab-
läufe durchgängig zu rationalisieren, Fehlerquellen konsequent zu 
eliminieren, Geschäftsprozesse komplett transparent zu gestalten 
und die Produktqualität nachhaltig zu erhöhen.
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Seit 1978 ist die Elettronica GmbH der Experte rund um Planung, 
Entwicklung und Produktion von Systemen, Anlagen und Geräten 
der Informations-, Kommunikations- und Mikrowellentechnik. Gut 
60 Mitarbeiter entwickeln bei der Tochtergesellschaft eines itali-
enischen Unternehmens mobile und stationäre Systeme für zahl-
reiche Anwendungen. Der Mittelständler aus Meckenheim bei 
Bonn beliefert nicht nur Institutionen und internationale Indus-
triekunden mit Simulatoren, Prüfgeräten und Sendern, sondern 
auch die europäischen Streitkräfte. Bei der Einführung des ERP-
Systems MODUS ENGINEERING sollten zum einen die Unterneh-
mensprozesse detailliert abgebildet und Branchenanforderungen 
durchgängig berücksichtigt werden. Zum anderen galt es, die Auf-
bau- und Ablauforganisation zu optimieren und die Dokumenta
tion zur ISO-Zertifizierung zu nutzen. Deshalb installierte MODUS 
Consult die Module Einkauf, Produktion, Vertrieb, Buchhaltung, 
Auftragsbearbeitung, Konstruktionsbüro, Projektmanagement, Ferti
gungsplanung und -steuerung, Lagerwirtschaft, Qualitätsmanage-
ment und Instandhaltung. Gerade bei langfristigen Projekten ist 

es für das Unternehmen wichtig, seine Stücklisten mit dem Arti-
kelstamm effektiv zu synchronisieren. Dank des ERP-Systems las-
sen sich Produkt- und Projektstücklisten kontrolliert übergeben. 
Ergebnis: Eine beschleunigte, reibungslose Kommunikation zwi-
schen Engineering und Disposition. „Microsoft Dynamics NAV be-
ziehungsweise die Branchenlösung MODUS ENGINEERING unter-
stützen flexible Lösungen für Langzeitprojekte und viele Arten von 
Beratungs- und Serviceaufgaben. Budgetierungen sowie die fort-
laufende Aufzeichnung der Projekt- und Kostenentwicklung si-
chern ein effektives Management von Materialverbrauch, Zeitbe-
darf, Ressourcenverbrauch und anderen Kosten“, unterstreicht 
Jörg Burger, Controller bei der Elettronica GmbH.
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Erste Adresse bei Simulatoren,   
Prüfgeräten und Sendern
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Die Milch macht’s

Im beschaulichen oberbayerischen Erlingen sitzt die größte Bio-
Molkerei Europas. Seit 100 Jahren lieben Groß und Klein gesunde 
Trinkmilch, Joghurt und Käse der Andechser Molkerei Scheitz. In-
zwischen werden die 20 Produktgruppen nicht nur täglich frisch an 
den heimischen Lebensmitteleinzelhandel, sondern auch ins euro-
päische Ausland, in die USA und sogar nach Dubai geliefert. Hinter 
den Kulissen des 190 Mitarbeiter starken Traditionsbetriebs setzt 
man auf modernste IT. Denn zur Straffung des Material- und Infor-
mationsflusses sowie zur Optimierung der Unternehmensführung 
entschloss man sich das ERP-System MODUS FOODVISION® ein-
zuführen. Vor allem mit der benutzerfreundlichen Bedienbarkeit 
und den nahezu grenzenlosen Möglichkeiten des Customizings 
überzeugte der Gütersloher Softwarespezialist die Geschäfts-
führung. Heute werden Vertrieb, Finanzbuchhaltung, Einkauf,  

Material- und Kühllager sowie die gesamte Produktion über  
MODUS FOODVISION® abgebildet. Das integrierte Einkaufsmodul er-
möglicht der Andechser Molkerei alle notwendigen Betriebsmittel 
sowie erforderliche Roh- und Hilfsstoffe just in time bereitzustellen.  
Gleichzeitig legt die Software die Basis für eine kostenminimierte 
Produktion. Alles in allem profitiert die Molkerei von einer automa-
tisierten, hoch integrierten Prozessabwicklung, die nicht nur Trans-
parenz schafft, sondern auch die Geschwindigkeit erhöht. „Von 
Vorteil sind sicherlich die Branchenkompetenz, die umfangreiche 
Branchenlösung, der geringe Schulungsaufwand, das hervorragende 
Customizing und die intuitive Benutzerführung, die es ermöglicht 
sehr schnell eigenständig und sicher mit dem ERP-System MODUS  
FOODVISION® zu arbeiten“, resümiert Sabine Höfer, kaufmännische 
Leiterin und IT-Verantwortliche bei Andechser.
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Weltweit zuhause
Fest mit der Region Ostwestfalen verwurzelt, erweitert die MODUS 

Consult AG kontinuierlich ihren Aktionsradius. Über unsere deutschen 

Standorte hinaus spannen wir ein wachsendes Servicenetz. Heute sind 

wir bereits weltweit in mehr als 30 Ländern durch kompetente Partner 

vertreten.

Gemeinsam durchstarten

Partnerschaft macht stark: Seit Jahren kooperieren wir mit der schwei-

zerischen Boss Info AG (Farnern), mit der wir zahlreiche Projekte erfolg-

reich realisiert haben. Nun besiegeln wir unsere Zusammenarbeit mit 

einem Partnerschaftsvertrag. So können wir unsere Branchenlösungen 

in der Schweiz intensiver vertreiben. Außerdem rundet unser Partner 

mit den professionellen MODUS Consult Lösungen für den Bereich Fer-

tigung (z. B. Anlagenbau & Variantenfertigung) sein Portfolio ab, um eu-

ropaweit für jede Anforderung die richtige Lösung anzubieten. Auch die 

Zusammenarbeit mit der Prime Vision AG aus dem schweizerischen Aar-

burg hat sich in vielen gemeinsamen Projekten bewährt. „Der Schwei-

zer Markt ist für uns von besonderer Bedeutung. Wir sind glücklich, 

dort mit zwei so gut aufgestellten Partnern durchstarten zu können“, 

freut sich Martin Schildmacher, Vorstandsmitglied der MODUS Con-

sult AG. Auf langfristige Kooperation setzen wir auch in Italien. Bereits 

2004 haben wir gemeinsam mit der EOS GmbH unser erstes MODUS  

FOODVISION® Projekt im Ausland für Moser Speck realisiert, und danach 

die Zusammenarbeit kontinuierlich ausgebaut. Heute positioniert EOS 

als einer der bedeutendsten Microsoft Business Solution Partner die  

MODUS Consult Lösungen von seinen Niederlassungen in Bozen,  

Mailand, Verona und Perugia aus am italienischen Markt. Das mittelstän-

dische Unternehmen verfügte bereits über ein Netzwerk mit vielen klei-

nen Microsoft Dynamics NAV Partnern. Nun stellt ein eigens gegründeter 

Microsoft Dynamics AX Spinoff sicher, noch besser auf zukünftige Markt-

entwicklungen reagieren zu können.
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Attraktive PerspektiveKommen Sie zu uns!
Die MODUS Consult AG ist der starke ERP-Partner für mehr als 

1.000 Kunden aus über 60 Branchen, darunter Unternehmen aus 

Fertigungsindustrie und Handel, der Nahrungs- und Genussmittel-

industrie und dem Baugewerbe sowie für Dienstleistungsunterneh-

men. Dieser Erfolg hängt auch entscheidend von unseren Mitarbei-

tern ab. Denn ohne Ihre Motivation und Leidenschaft können wir 

nicht innovativ sein. Starten Sie Ihre Karriere bei uns! Ob als Prakti-

kant, Trainee, Young Professional oder erfahrener Mitarbeiter: Wir 

bieten Ihnen abwechslungsreiche Tätigkeiten mit viel Eigenverant-

wortung, eine langfristige Perspektive, attraktive Karrieremöglich-

keiten und ein Betriebsklima, das von gegenseitiger Wertschätzung 

und Verantwortung geprägt ist. Verstärken Sie unser Team.

Die MODUS Consult AG hat ihren Hauptsitz in Gütersloh und be-

findet sich damit in guter Gesellschaft starker Marken. Global 

Player wie Miele, Bertelsmann oder Nobilia finden hier beste  

Bedingungen für ihren unternehmerischen Erfolg. Und wen der 

Job einmal nach Gütersloh gezogen hat, der fühlt sich schnell 

rundum wohl. Denn in der attraktiven Einkaufsstadt stimmt die  

Lebensqualität: Breit gefächerte Freizeitaktivitäten mit Kunst,  

Kultur und Sport, umfassende Bildungsangebote, viel Natur und 

eine familienfreundliche Umgebung machen Gütersloh so liebens- 

und lebenswert.

Neues Theater, Gütersloh
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